MANA
EKONOMIKA

10.-12. klase
Tirgus un cena

Pieprasijuma un piedavajuma elastiba

1. pielikums / Darba lapa

1. uzdevums. Nosaki pieprasijuma un piedavajuma elastibu! Kuram produktam,
paaugstinoties ta cenai, pieprasitais daudzums mainisies vairak un kuram — mazak?

Produkts un situacijas | Ka cenas Secinajums par Faktors, kas

apraksts parmainu ietekmé | pieprasijuma un ietekmé cenas
mainisies piedavajuma elastibu
pieprasitais vai (cenas) elastibu
piedavatais
daudzums

1. Par 7%

paaugstinas cena

elektribai un

apelsiniem.

2. Par 5% samazinas
sals un kinobilesu
cenas.

3. Par 10%
paaugstinas

20 000 eiro verta
automobila un

0,70 eiro vértas
koslajamas gumijas
cena.

4. |1zladejas TV pults
baterija un automobila
elektroniskas atslégas
baterija, bet atslégas
bateriju atrod majas.
Abam baterijam cena
pieaug par 20%.

5. Kurs razotajs spés
atrak palielinat
piedavato daudzumu,
ja par 6% pieaug gan
piena, gan picu cena?
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2. uzdevums.
A. Lidsabiedriba izpétijusi, ka vasaras ménesos bileSu pieprasijumu veido cilveki, kuri
grib doties atpusties, un tie, kuri dodas komandéjumos. To atspogulo tabula.

Cena (eiro) Pieprasitais daudzums Pieprasitais daudzums
(komandé&juma) (atpita)

250 600 1200

300 540 900

350 480 600

400 420 300

2.1. Aprékini pieprasijuma (cenas) elastibas koeficientu tiem, kuri dodas
komandéjumos, un tiem, kuri dodas atputa, ja cenu no 300 eiro samazinatu Iidz 250
eiro!

2.2. Secini, kurai celotaju kategorijai pieprasijums ir elastigs un kurai neelastigs, un
pamato, kapéc Sada situacija var veidoties!

2.3. Lidsabiedriba grib palielinat kopéjos ienémumus un plano samazinat cenu no
300 eiro uz 250 eiro. Palidzi lidsabiedribai izstradat risinajumu, kas tai nodroSinatu
lielakos ienémumus!
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B. Preces pieprasijums attélots tabula.

Cena Pieprasitais daudzums Pieprasitais daudzums
(eiro) pircéjiem, kuru ienakumi ir pirc&jiem, kuru ienakumi ir
600 eiro/mén. 1000 eiro/mén.

4 20 25
5 16 23
6 12 16
7 8 11
8 4 6
9 0 1

2.4. Aprékini pieprasijuma (cenas) elastibas koeficientu pircéjiem, kuru ienakumi ir
600 eiro/mén., un tiem, kuru ienakumi ir 1000 eiro/mén., ja cena paaugstinas no 4 eiro
uz 5 eiro!

2.5. Secini, kada ir pieprasijuma (cenas) elastiba Saja cenu diapazona abam grupam, un
pamato, kapéc elastibas koeficienti ir atskirigi!

2.6. Aprekini pieprasijuma (cenas) elastibas koeficientu pircéjiem, kuru ienakumi ir
600 eiro/meén., un tiem, kuru ienakumi ir 1000 eiro/mén., ja cena paaugstinas no 7 eiro
uz 8 eiro!

2.7. Secini, kada ir pieprasijuma elastiba un kura grupa jutigdk reagé uz cenas
parmainam $Saja cenas diapazona!
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3. uzdevums. lzverté situacijas!
A. Spécigas lietavas izraisa pludus, kuru dé| pusei zemnieku rudzu raza iet boja.

3.1. Ka kaut daléji zaudéjumus var kompensét zemnieki, kuriem raza ir iznicinata?

3.2. Pamato, ka mainisies ienakumi zemniekiem, kuriem raza nemaz necieta!

3.3. Pamato, ka varétu mainities ienémumi zemniekiem, kuriem lietavas iznicinaja dalu
razas!

B. Smékésana ir kaitiga. Valdiba grib samazinat cigareSu patérinu par 25%. Eksperti
noskaidroja, ka cigareSu pieprasijuma (cenas) elastibas koeficients ir 0,5. CigareSu
pacinas cena ir 3,00 eiro.

5.4. Veic nepiecieSamos aprékinus un pieradi, kas valdibai jadara, lai cigaresSu patérinu
samazinatu par 25%!

3.5. Valdiba pienem un isteno Sos ieteikumus. Pamato, kad valdibas lemumam sekas
bads jatamakas — Tstermina vai ilgtermina!

C. Reizi ménesi razotajs piegada veikalam 720 precu, kuru cena ir 5,00 eiro/vien. un
deriguma termins ir 1 ménesis. MénesT ir 30 dienu, un 29 dienas veikals ir pardevis
690 preces vienibu. Preces pieprasijuma (cenas) elastibas koeficients ir 2,0.

3.6. Ka jarikojas veikala vaditajam, lai visas preces tiktu pardotas deriguma termina
laika?



